r—1DzIAL ds. SZKOLEN

am POLITECHNIKI WARSZAWSKIEJ

Program szkolenia :

1. Zamoéwienia ,,in house”: kiedy mozna nie stosowac Pzp, kiedy warto nie stosowac Pzp?

2. Szacowanie wartos$ci zamdwienia: dzielenie, tgczenie, sumowanie — nadal nie wiadomo o co chodzi.

3. Budujemy wspdlny rynek, ale nie z Chinami.

4. Ogtoszenie o planowanych zamdwieniach fakultatywne a plan zaméwien obowigzkowy?

5. Centralizacja zamowien: centralny zamawiajacy, centralna jednostka zakupujaca, scentralizowane dziatania
zakupowe, konsorcja zamawiajgcych, wspdlny podmiot

6. Organizacja zamdwien: zespot projektowy, pomocnicze dziatania zakupowe.

7. Klauzule spoteczne: zamowienia zastrzezone, dostepnos¢ dla wszystkich.

8. Warunki udziatu w postepowaniu, kryteria kwalifikacji, kryteria selekcji, szczegélne wymagania wobec
konsorcjum: wreszcie koniec prostego sumowania potencjatow.

9. przestanki wykluczenia: czy wreszcie bedzie sie mozna pozby¢ partaczy z rynku zamoéwien publicznych?

10. Postkwalifikacja: szansa na szybki i tatwy sukces, czy powolne i dtugie umieranie?

11. Jednolity dokument sporzadzany dla kazdego postepowania oddzielnie: proste utrudnienie, czy trudne
uproszczenie?

12. Koniec handlu referencjami: kto spetnia warunki ten robi, a z drugiej strony wracamy do punktowania
cudzego doswiadczenia.

13. OPZ: wymagane cechy materiatu, produktu, dostawy lub ustugi - czy to rewolucja, czy jedynie kosmetyczne
zmiany?

14. Etykiety zwane oznakowaniem, certyfikaty, sprawozdania z badan — po co, na co i dlaczego?

15. Miaty by¢ wstepne konsultacje rynkowe a pozostat dialog techniczny — jaka szkoda.

16. Hierarchia kryteriéw vs. Algorytmizacja kryteriow.

17. Oferty czesciowe: jest o zasadach rozdzielania czesci, nie ma o polityce rabatowej.

18. Bez negocjacji z wykonawcami nie da sie madrze kupié prawie niczego — co potwierdzajg nowe przestanki.
19. Partnerstwo innowacyjne szansa na skok cywilizacyjny ;-)

20. Terminy mogg by¢ krotsze, ale muszg by¢ odpowiednie, a wiec czesto dtuzsze — tak to wyglada. 21.
Pozostaje definicja razaco niskiej ceny — nie mamy dos¢?

22. Kryteria oceny ofert mogg odnosic¢ sie do kwalifikacji personelu — jaka szkoda, ze KE i UZP wciskali nam
przez dtugie lata, ze to jest zakazane, a TSUE stwierdzit, ze nie

23. Cena ma mie¢ do 40% - czy to nie wyraz kompletnej desperacji...

24. Nowinki w umowach ramowych.

25. Sg ustugi spoteczne, sg réwniez niepriorytetowe?

26. Aneksowanie umow: hulaj-dusza dla grzesznych i raj dla grzecznych dusz.

27. Elektronizacja zaméwien publicznych: e-Zamdwienia, profil nabywcy.

W czasie zaje¢, szczegdlny nacisk zostanie potozony na omdwienie zagadnienn dot. klauzul spotecznych oraz
kryteriow oceny ofert.

Ponadto zachecamy uczestnikdw szkolenia, aby przestali do nas liste pytan ,z zycia”, problemdw, z ktérymi
spotykajg sie na co dzien, a ktére chcieliby omowi¢ w czasie zajec.

WZBOGACENIE OFERTY SZKOLENIOWEJ: 7 dniowe wsparcie poszkoleniowe, $wiadczone drogg elektroniczng
(odpowiedzi na pytania, dotyczace szkolenia oraz poruszanych w jego czasie tematéw).

INFORMACIJA O WYKLADOWCY DARIUSZ KOBA - prawnik, absolwent Instytutu Profilaktyki Spotecznej i Resocjalizacji
Uniwersytetu Warszawskiego,  Krajowej Szkoty Administracji Publicznej oraz Europejskiej Wyzszej Szkoty Prawa
i Administracji w Warszawie.

Jako pierwszy (w 1995 r.) Dyrektor Zespotu Szkoler i Promocji Urzedu Zamdwien Publicznych byt odpowiedzialny za
przygotowanie programow szkoler, materiatdw szkoleniowych i podrecznikdw, organizowanie i prowadzenie szkolen dla
treneréw i arbitréw, koordynowanie pracy trenerdw i instytucji szkoleniowych. Byty ekspert ds. zamoéwien publicznych w
Gminie Warszawa Centrum. Wspotzatozyciel, cztonek zarzadu (w ostatnich latach prezes) spoétek: Centrum Zamodwien
Publicznych oraz Forum Edukacyjne Centrum Zamdwien Publicznych. Od kwietnia 2014 r. niezalezny ekspert.

Od 20 lat doradza i prowadzi szkolenia w zakresie szeroko rozumianej problematyki zamdwien publicznych.
Uczestniczyt w wielu niestandardowych postepowaniach, opracowat dziesigtki specyfikacji, regulaminow,
analiz, napisat setki opinii, uczestniczyt w dziesigtkach arbitrazy itd., itp. Przeprowadzit kilkaset szkolen,

w ktérych udziat wzieto ponad 10 tysiecy osdb.

szkolenia@ca.pw.edu.pl
www.szkolenia.pw.edu.pl

ul. Polna 50/1
00-644 Warszawa
tel.: 022 23459 57
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